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In acest loc majoritatea companiilor vorbesc despre ELE insele, adica despre
cum prosperd, cat de fantastic se dezvolta, ce produse fenomenale au si
bineinteles cat de extraordinar este Planul de Marketing (Planul de Cariera

si Bonusurile). Da, totul este important, insa pentru noi Tu esti cel maiimpor-

tant, asteptarile, visele, obiectivele Tale.

Daca citesti acest material inseamnd ca te intereseaza noile posibilitati...
Poate ca doresti sa castigi mai multi bani si totodata sa ai mai mult timp
pentru familie sau poate vrei sa-ti construiesti propria afacere profitabild si
sa asiguri viitorul financiar, atat al tau cat si al copiilor tai sau poate, ca pur si
simplu cauti o modalitate de a crea noi surse de venit pasiv, pentru a putea

sa-ti indeplinesti visele cu pasiune.

Permite-mi asadar sa te intreb de la Inceput,DE CE?", mai exact: care este cel
mai important motiv datoritd cdruia vrei sa te aldturi unei firme ca a noastra.
Raspunsul tau la ,de ce” este extrem de important pentru toate actiunile
tale viitoare, intrucat el indicd directia carierei tale, te va face sd iei hotararea
de a te aldtura unor oameni care au acelasi sistem de valori ca si tine si sa
colaborezi cu o firma a cdrei culturd organizationald te va sustine la fiecare

pas in drumul spre succesul tau.

Propriul tau raspunsul la,de ce”va fi ,combustibilul emotional’, care te va
propulsa si te va intdri la fiecare etapa a dezvoltarii afacerii tale. Asadar,
raspunde-ti singur la intrebarea: Care este acest motiv atat de important

pentru tine?

“Poate T Avrrests:

v oS3 preiei)controlul a;upra propriei tale vieti.

V" S& devii propriul tau sef, pentru a avea grija de libertatea si indepen-
denta financiara.

Sa ai mai mult timp liber pentru familie, prieteni.

Sa ai timp si conditii pentru a te dedica hobby-ului tau.

Sa consolidezi financiar bugetul casei.

Sa castigi pentru a-ti trimite copiii la studii prestigioase.

Sa calatoresti in tari exotice in orice moment al anului.

Sa ai 0 casa mare, frumoasa sau un apartament mare si frumos.

Sa ai un cont de pensii consistent si stabil.

NN N N N N NN

Sa desfasori activitati caritabile.

Cu siguranta fiecare dintre aceste motive, pentru a fi realizat, necesita bani,
iar cultura organizationald BetterStyle si Planul de Marketing sunt in asa fel
construite, pentru a putea sa iti indeplinesti acel,de ce” propriu. Insa inainte
de a incepe, trebuie sd afli CUM functioneaza Planul de Marketing Better-
Style si sa intelegi DE UNDE PROVIN BANII. Cauza cea mai frecventa datorita
careia oamenii nu au succes este faptul cd nu au inteles niciodatd cum sa-si

construiasca succesul financiar, dar Tu cu sigurantd nu esti printre eil
ESTI PREGATIT/-A? ATUNCI SA INCEPEM.

Cucees !

Renata Fraczkiewicz-Krzal
Director de Vanzadri pentru Europa Centrald BetterStyle
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CE NE DIFERENTIAZA

D |
si cum te putem ajuta in realizarea VISURILOR TALE?
1. IMBINAREA STABILITATII SI A DEZVOLTARII.

BetterStyle este marca infiintata in baza a aproape 100 de ani de experienta in domeniul credrii de
produse ingenioase, care usureaza responsabilitatile casnice de zi cu zi.

PREZENTA PE PLAN INTERNATIONALA. In 1928, in Marea Britanie a fost fondatd compania Bet-
terware. Din anul 2007 firma existd si in Polonia. In anul 2012, sediul central si centrul logistic al compa-
niei au fost mutate in Polonia. Din acest moment a inceput dezvoltarea dinamicd a companiei pe mai
multe piete europene. Tn anul 2021 am modernizat denumirea marcii, schimband-o in BetterStyle.
PREMII iIN DOMENIUL DE AFACERI. Am obtinut numeroase distinctii si premii, ce confirma

SLOVAKIA

pozitia BetterStyle, drept firma cu o dezvoltare dinamicd.

Filozofia noastra de afaceri este de a imbunatati calitatea vietii de zi cu zi prin:
1. Usurarea responsabilitatilor casnice
2. Grija de sandtate, de o viata bund si de bundstare

3. Oferirea unei sanse fiecdrei persoane doritoare sa se dezvolte personal si sé isi dezvolte

. +
abilitatile. BettérStyl e
Dovim M/WW{WSF/& BW%& Ja?xf% o modalitate
ole exprimare ole sine sitvivdlati si afLqure o Sursi f'@wﬁw&z A W&zw}ﬁanﬁéw nosti.
Convinge —Te, ci BetterStyle <e potriveste perfect stilulud i pertonal de viati, iar apol taspiri —i
st pe cel MWW{’TJW !/
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2. PRINCIPII TRANSPARENTE DE REMUNERARE

Planul de Marketing este avantajos din punct de vedere financiar si ofera POSIBILITATI NELIMITATE
DE A CASTIGA

a.  Profit Imediat 23%

b. Reduceri Individuale de pana la 15%

C.  Reduceride Grup de pand la 15% 1
d.  Bonusuri de Manageri si Directori achitate din cifra de afaceri a Grupurilor de Lideri din toate nivelurile ‘ - .

structurii tale: 10%, 1%, 0,5% 0,25%

€. Premiiin numerar in valoare de cateva zeci de mii de lei ‘

f. Program auto incepand deja cu functia de Director Senior! " "

ECONOMISESTI DEJA DE LA PRIMUL LEU CHELTUIT —Tn calitate de Membru al Clubului intotde- =

auna cumperi la Preturile de Club, adicd mai ieftin cu minimum 23% fatd de preturile din catalog

(indiferent de valoarea propriei comenzi)! Achizitionezi mai ieftin inclusiv acele produse, care deja A

in catalog au pret promotional. 0 \

LIBERTATEA EFECTUARII COMENZILOR — Reducerile si bonusurile sunt calculate dupd incheie- {

rea lunii. Pe parcursul unei luni poti efectua cate comenzi doresti si la valoarea care iti convine.
BANII ODATA CALCULATI NU SE PIERD NICIODATA! - Banii care au fost calculati pentru tine vor fi
pldtiti sub forma de reduceri sau in contul tdu, daca esti agent economic. Bonusurile si reducerile cal-
culate NU SE PIERD, vor astepta in contul tau activ, pand in momentul cand te vei hotari sd le utilizezi.
CUMULAREA CIFRELOR DE AFACERI - La calcularea anumitor praguri de reduceri se iau in
considerare atat comenzile tale proprii, cat si comenzile intregului Tau Grup Personal (vezi:
Capitolul: Plan de Marketing part.1, pag. 11)

AVANS DINAMIC LA URMATOARELE TITLURI =Tn Planul nostru existd doar cinci praguri
de reduceri care te califica pentru obtinerea urmdatoarelor titluri si impreund cu ele alte
premii si bonusuri financiare. Datorita acestui fapt parcurgi mult mai repede decat in
alte firme urmatoarele trepte ale carierei, ceea ce face sa castigi mai repede.
STABILITATEA STRUCTURIIN CONSTRUITE = Structura de vanzdri pe care o construiesti iti

apartine, iar contul tau poate fi mostenit.
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3. O GAMA LARGA DE CONSUMATORI

In oferta noastra se gasesc 3 categorii principale de produse, fapt datoritd caruia, fiecare gdseste

ceva pentru propria persoand — atat Clientii tdi, cat si tu insuti:
1. Articole de uz casnic sub marca BetterStyle.

2. Produse de curdtare moderne si de inalta calitate sub marca BetterStyle.

3. Produse cosmetice inovatoare de ingrijire si suplimente alimentare care promoveaza un stil

de viatd sanatos sub marca Blue Nature.

Anual firma BetterStyle introduce pe piata cateva sute de noi produse, iar
Membrii Clubului nostru primesc lunar noi cataloage cu noile oferte si sute de
promotii.

Produsele noastre NU SUNT testate pe animale.

Promovam materii prime ECO si fara BPA (ddunatorul bisfenol).

Nu utilizdm GMO (organisme modificate genetic).

Toate produsele destinate contactului cu alimentele au certificatele necesare.

Din grija pentru mediul inconjurator utilizam ambalaje simple si hartie din

materiale reciclabile.

Avem grija ca preturile sa fie accesibile, intrucat consideram cd toti meritdm

produse de cea mai buna calitate la preturi accesibile.

#
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4. PRINCIPII SIMPLE DE COLABORARE

FARA REGIONALIZARE

LIPSA CONDITIONARII UNEI
ACTIVITATI LUNARE SAU NU ESTI
CONDITIONAT SA Al ACTIVITATE
LUNARA

FLEXIBILITATE IN ALEGEREA
TIMPULUI, LOCULUI SI A MODULUI
DE ACTIVITATE

CONFORTUL SI LIPSA RISCULUI

UN START RAPID SI USOR!

TRANSPARENTA ACTIVITATII

CATALOG LUNAR

LIPSA INVESTITIEI PROPRII |

Lunar primesti un catalog nou, cu produsele noi si cu cele permanente, promotii speciale si oferte fantastice.
In fiecare catalog gdsesti aproximativ 400 de produse grupate in cele trei categorii principale (BetterStyle,
BetterStyle, Blue Nature). Datoritd acestui fapt poti ardta lunar catalogul Clientilor tai fideli si de fiecare data vor

gasi ceva nou pentru eil
In BetterStyle nu existd taxa de inregistrare si nici taxe de manipulare ascunse.

Nu exista limite teritoriale, actionezi acolo unde iti convine mai bine — in intreaga targ, in afara granitelor, in tdrile

unde BetterStyle isi desfasoard activitatea in cadrul sistemului MLM ( asa-numita sponsorizare internationald).

In calitate de Membrul al Clubului nu trebuie s& efectuezi comenzi in fiecare lund, cumperi atunci cand doresti.

Tu alegi modul de activitate — poti lucra online stand acasa sau din orice alt loc unde exista internet sau offline, adica
intalnindu-te cu potentialii parteneri de afaceri si cu clientii. Tu hotdrasti cat timp dedici, cat vei castiga, cat de des vei fi

premiat si vei avansa. Esti propriul tdu sef.

Curierul iti livreazd produsele comandate direct acasa. Garantia calitatii — in 30 de zile poti returna produsul la

BetterStyle, daca acesta nu corespunde cerintelor Clientilor Tai.

v o voa

BetterStyle te ajuta sa incepi si ti rasplateste activitatea. In calitate de Membru al Clubului nou inregistrat:

« poti participa la programul Start Usor si timp de trei luni sa primesti premii speciale pentru activitatea ta, iar dacd de
la inceput doresti sa-ti construiesti propria afacere, atundi ai la dispozitie un pachet special, Pachetul Profesional,
care contine produse selectate dintre cele mai vandute la preturi special reduse pentru tine! Verifica detaliile in scriptul

»Primele Tale 90 de zile in BetterStyle” sau in Zona Reprezentantului pe site-ul www.Betterstyle.ro.

Suntem un partener de afaceri solid. Inca de la inceput firma BetterStyle face parte din Asociatia Poloneza de
Vanzari Directe (PSSB) — o organizatie de prestigiu care supravegheaza aspectul etic al activitatii membrilor sdi,

in conformitate cu reglementarile si prevederile legale in vigoare.

+
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De unde provin BANII?

[ti oferim TREI MODURI DIFERITE
pentru a profita de calitatea de membru
in Clubul BetterStyle:

> ECONOMISIREA
> CASTIGUL IN PLUS
> CASTIGUL

Fiecare dintre ele este facut pe masurd’, ceea ce

inseamna, ca raspunde cerintelor si preferintelor

tale individuale. Numai de tine depinde ce cale :
& Hydroclinic

MICELLAR |
SOLUTION

alegi. Cu toate acestea, indiferent de decizia ta,
nu uita cd in orice moment, fdrd nici o problemad si

fara investitii, iti poti schimba parerea si poti deci- 'J\N,(,,“_OCHW il

[FACE cre |

Intensive Hydrating
day & night

de sa folosesti celelalte posibilitati.

+
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1. ECONOMISIREA

Achizitionezi produsele mai ieftin in calitate de Client Fidel, beneficiind de reducerea instan-

tanee de 23% din Preturile de Catalog. Ai deplina libertate de a alege ceea ce cumperi, la ce
valoare si unde cumperi, iar reducerea o primesti deja de la primul produs din catalog. Toate

preturile pentru Membrii Clubului le gasesti in LISTA DE PRETURI speciala, aflata in sub pagina

,Noutati”din Zona Reprezentantului.
v Nu ai obligatia s3 faci comenzi requlate.

Comanzi cand vrei si numai ceea ce vrei.

v
v Curierul iti furnizeaza comanda la adresa indicata.
4 Pur si simplu te bucuri de produse bune la preturi speciale pentru tine!
Pretul de Catalog al suplimentului Mineral Balance = 69,90 lei
MineralBalance
30(9x640mg

Pretul pentru tine =53,77 lei
Jspiniie
+ Chlorell

+Young bare/

Tocmai ai economisit: 16,13 lei la acest produs.

Tn aceasTiL elapit spunem, ci al olevenit g ,
Blls Nature

OPLNEKSTATL

Loned Taw Client,
PPLEMENT, SUPLEMENT DIETY. D MENTAR
OPLNOK_ ETReND.- gz, sUPLEMENTAUN?
BN\
! ¢ /1
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2. CASTIGUL IN PLUS

Aceasta este calea pentru cei care doresc sa-si iImbundtateasca bugetul ca-
sei cat mai rapid precum si pentru cei care adord sd facd vanzari. In afara
faptului ca ECONOMISESTI, cumpdarand pentru tine insuti, recomanzi altora

produsele si castigi in doua moduri:

1. PROFITIMEDIAT 23% (aceasta este diferenta intre pretul la care cumpe-
ri produsele de |a BetterStyle si Pretul de Catalog la care le vinzi ulterior)

Sau

2. REDUCERI SUPLIMENTARE (DE LA 3% PANA LA 15%) rezultate din va-

loarea comenzii tale.

Fiecare produs are un anumit numadr de Puncte (vezi: LISTA DE PRETURI in
Zona Reprezentantului). Fiecare dintre comenzile tale genereaza Puncte, pe
care sistemul nostru le va insuma din toate comenzile tale din luna respectiva

sile va calcula la sfarsitul lunii.

Tabelul de maijos indicd la ce reducere suplimentard ai dreptul, in functie de
numarul de Puncte acumulat. Cu cat comanda ta va fi mai mare, cu atat va

creste si reducerea suplimentara.

TABELUL DE REDUCERI:
PUNCTE (P) REDUCERE (%) TITLU
dela 200 3%
500 6%
1200 9%
2000 12% REPREZENTANT SENIOR
4000 15% LIDER

1P =cca. 2,4 lei net

#
BetterStyle

CUM FUNCTIONEAZA? E SIMPLU!

Prezinta catalogul unui numar cat mai mare de persoane. Poti sa o faci furnizand
catalogul pe suport de hartie sau online, prin intermediului unui link la catalog.
Colecteaza comenzile de la Clienti si fa o singura comanda la magazinul tau de
firmd BetterStyle — poti sa o faci online, logandu-te in Zona Reprezentantului
prin intermediul site-ului www.Betterstyle.ro sau prin e-mail, trimitand un mail

la adresa: contact@Betterstyle.ro.

EXEMPLU

Sa presupunem, ca Clientii Tai au efectuat comenzi de suplimente prin
Tine in valoare de 1 887 lei. Tu cumperi aceste produse la Preturile de
Club cu aproximativ 1451,54 lei (reducerea pentru suplimente este de
aprox. 23%, adica 23% mai ieftin fatd de Preturile de Catalog). In acest
caz, comanda ta are valoarea de 500P. Conform tabelului de reduceri se
califica pentru reducerea de 6%.
CASTIGUL TAU ESTE:
1. PROFIT IMEDIAT aprox. 436 lei intrucat:
ai achizitionat in valoare de aprox. 1451 lei
ai vandut la Preturile de Catalog pentru suma de 1 887 lei
Profit Imediat: 1887-1451 = 436 lei, atat iti ramane, vanzand produ-
sele Clientilor Tdi
2. REDUCERE SUPLIMENTARA 6% 85,68 lei intrucat:
500P x 2,4 lei x 6% + TVA = 85,68 lei

profFiTULTAU EsTEDE: 521,68 lei



3. CASTIGUL

Tti construiesti propria afacere, fard investitii financiare, invitand in echipa proprie alte persoane

3 JE aratandu-le cum trebuie sa actioneze in BetterStyle. In afard de aceasta, beneficiezi de toate
posibilitatile pe care le oferd economisirea si recomandarea produselor (asa ca la punctele 1 si 2),
beneficiind de si mai multe avantaje. Obtii reduceri, bonusuri suplimentare legate de cifra de afa-

ceri a echipei tale, premii financiare, cursuri de formare si conferinte in strainatate, Program Auto

si ceea ce este mai important: castigurile tale sunt nelimitate.

R\

.

w

Construind o J\L]ARC&V@ stakili, ai sansa ole o
obline (bertatea finonciari, crednd Tn acedt
mod wn vidtor tLqur pentru tine §[famb&a o

-

' VREI MAI MULT? ieste 1 continiuare...

+
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PLAN DE MARKETING

devino propriul tiu sef... CONSTRU|ESTE T| PROPRIA PARTEA
RETEA DE VANZARI

Dupd cum stii deja, produsele din catalog au un anumit numar de puncte si cu cat ai mai multe punc-

@,@’ @ '%“TJ <

te, cu atat mai multe avantaje financiare ai. Si acum partea cea mai buna: punctele le poti colecta

impreuna cu persoanele pe care le inviti in Clubul BetterStyle!

Exista un proverb:

Slucreazi 'M@/ﬂ‘, Adar nu a@nﬂrw”

CE INSEAMNA ACEASTA IN MOD
CONCRET?

Inseamnd ca nu trebuie sd efectuezi singur/d multe comenzi. Un efect mult mai bun si mai

rapid obtii lucrand in echipa. Invitand persoane in Clubul BetterStyle, iti construiesti propria

structura de vanzari pe care o numim GRUP PERSONAL (GP), care cu timpul se va transforma

intr-o mare retea de distributie, adicd in afacerea ta profitabild. Toate punctele generate de

comenzile persoanelor din Grupul tau Personal se insumeaza si determina nivelul reducerilor
conform Tabelului de Reduceri. Conditia de calculare a reducerii este efectuarea unei co- = : e

menzi personale in valoare de minimum 100 P. — : : W )

+
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Sa presupunem, ca inviti in echipa ta 3 persoane si fiecare dintre ele face
comenzi in valoare de 150P, iar tu achizitionezi suplimente in valoare
de 200P. Intregul tdu grup (inclusiv cu comanda ta) a generat o cifra de
afaceri de: 650P, prin aceasta te-ai calificat pentru reducerea de 6%
(verifica in Tabelul de Reduceri), chiar daca tu ai comandat doar de
200P.

N e e e e e e e e o o e e o o o e Em e e e Em e e e e Em e e e e e e e

- e e e e e e e e o e e e e e o e e e e e e e e e e mm e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e

PROFITUL TAU:

PROFIT IMEDIAT (diferenta dintre pretul cu care ai achizitionat si Pretul

de Catalog la care ai vandut) aprox. 172 lei
REDUCERE SUPLIMENTARA 6%: (650P x 2,4 leix 6% +TVA) = 111,38 lei
PROFITUL TAU TOTAL ESTE: 283,38 lei

Tine minte ca toate punctele echipei tale se insumeaza si determina

nivelul reducerii tale individuale si de grup.

Cu timpul Grupul tdu se va extinde incluzand persoane noi. Le vei invata
cum sa invite alte persoane in echipa (mai multe pe aceastd tema in

scriptul de instruire:,Primele Tale 90 de zile in BetterStyle”).

Fiecare persoana are aceleasi sanse si posibilitati de dezvoltare ca si tine,
in Planul de Marketing BetterStyle nu conteaza in ce moment te-ai alatu-

rat echipei.

- e e e o e Em o e e e Em e Em e e e e e e o Em e e e e e o =
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Grupa Ta Personala are deja 13 persoane. Persoanele A, B, C au deja

propriile Grupuri Personale.

Asa ca laexemplu 1, comanda ta este in valoare de 200P, asadar Profitul tau

potential Imediat este de aproximativ 172 lei.

Intregul Grup a generat o cifra de afaceri de 2 010P, atingand astfel nive-

lul de reduceri de 12%, iar tu ai obtinut titlul de Reprezentant Senior!

Reducerea ta personalad este de 12% (chiar dacd ai facut comenzi doar de
200P) iar reducerea de grup este de 12% minus reducerile cuvenite altor per-
soane din Grupul tdu Personal. Trebuie remarcat ca in Grupul ta Personald (GP)
ai 3 persoane, care la randul lor au GP si au obtinut in acest exemplu nivelul
de reduceri de 3%. Avand in vedere acestea si ele au obtinut banii lor. In acest
mod, reducerea generata de catre toate persoanele din echipa ta se imparte

echitabil intre fiecare, care s-a calificat pentru reducerea corespunzatoare.

N e e e e e e e e o o e e o e o e Em o e e e Em e e e e o e e e e o e e

+
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CALCULUL SE PREZINTA IN FELUL URMATOR:
v' REDUCEREA TA PERSONALA ESTE DE 12%:
(200P x 2,4 lei x 12% +TVA) = 68,54 lei
v' REDUCEREA TA DE GRUP ESTE:
Persoanele A, B si Cau generat impreuna cu grupele lor o reduce-
re de 3% — Tu obtii din cifra lor de afaceri 9% (12% — 3%) adicé:
+ delaA: 125,94 lei brut (490P x 2,4 lei x 9% + TVA)
+ dela B:115,66 lei brut (450P x 2,4 lei x 9% + TVA)
« delaC 125,94 lei brut (490P x 2,4 lei x 9% + TVA)
Persoanele D si E nu s-au calificat pentru

nicio reducere, intrucat cifra lor de afaceri

a fost sub 200P, asadar Tu obtii reduce- PERSON
N acest Caz este.

AL

rea intreaga de 12%:

. De la D: 66,83 lei brut

(195P x 2,4 lei x 12% +TVA) /US): 566,34 1
rofi o
- De laE: 63,40 lei brut Mediat 7,
(185P x 2,4 lei x 12% + TVA) CAsTIG iy 7,
OTaL 738

Intreaga Ta structurd a generat o cifrd de

afaceri de aproximativ 4824 lei, iar Tu pri-

mesti din aceasta 68,54 lei + 497,80 lei + 172 lei in total castigi
738,34 lei.

Tine cont, ca valoarea comenzii Tale personale este de doar 200P, insd nu
existd limite pentru cate puncte efectuezi comanda, ai la dispozitie intre-

aga lund! Toate comenzile tale se insumeaza la sfarsitul lunii.

- e e e o mm e e Em e Em e e e e e e e e mm e e e e e o =

- e e e e e e e o e e e o o e e = e =



- e e e e e e e e e o e e e e e o e e e e e e e e e e mm e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e mm e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e =

EXEMPLUL 3

Structura Ta creste in permanentd, in fiecare saptdamana se aldtura noi per-

soane — nu existd limite. Singura limitd este doar imaginatiaTa ...

Intr-o zi, Grupul Tau Personal genereaza o cifrd de afaceri de 4 000P, ceea
ce inseamna ca ai atins nivelul cel mai inalt de reduceri, de 15% si
titlul de Lider. Prin aceasta ai incheiat prima parte a Planului de Marketing

siti s-au deschis noi posibilitati financiare, deosebit de mari.

L

N 1600P

N_150

A
P (0%)
%4

Pl )

400

Telicitan !

Tocmat ol olerenit Lioler

N e e e e e o e e o o e e mm Em m Em Em Em Em Em Em Em E Em Em e E mm e Em Em R mm o Em E Em e m Em m e e Em Em mm e e e R Em o e e mm e e e e e e e e e e e e o e o P

CASTIGURILE TALE IN ACEST EXEMPLU:
PROFIT IMEDIAT: cca. 172 lei

<

REDUCERE INDIVIDUALA 15%: 72 lei net (85,68 lei brut)

<

REDUCERE DE GRUPA:

. De la A: 15% (15%-0%) = 54 lei net (64,26 lei brut)

. De la B: 9% (15%-6%) = 216 lei net (257,04 lei brut)

«  DelaC 6% (15%-9%) = 230,40 lei net (274,17 lei brut)

. DelaD:12% (15%-3%) = 115,20 lei net (137,09 lei brut)
. De la E: 9% (15%-6%) = 172,80 lei net (205,63 lei brut)

ROFITU

n aces; Caz e

tTAUTOT,

ESte:

+
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PRIVESTE CAT DE REPEDE ITI POTI DEZVOLTA AFACEREA

Daca telul tdu este obtinerea unor venituri pasive si ii inveti pe partenerii tdi duplicarea (adica repetarea actiunilor tale), atunci Grupul tdu Personal va creste
rapid. De exemplu, daca lunar inviti cinci persoane in echipa ta, ii inveti sa faca acelasi lucru, iar apoi fi inveti pe acestia cum sa invete alte persoane pe care le

invita in echipa s.a.m.d.,, organizatia ta va creste foarte rapid.

Priveste mai jos, cum arata in practicd. Poti sa recrutezi, de exemplu, numai doua persoane pe luna si sa le inveti pe acestea (fiecare recruteaza cate doua per-

soane), dar de asemenea poti recruta lunar 5 persoane si sé-i inveti acelasi lucru. Aceastd mica diferentd iti mdreste de cateva ori castigurile. Priveste:

2 S
E_Q‘— )C g Tu si echipa Ta recrutati

4 '/Zg- cate 5 persoane
Tu si echipa Ta recrutati doar _/
x 2 <<

cate 2 persoane . ) g
e

—7 "¢ 725

x 2
numarul de persoane 76 P_L numarul de persoane

Y 7 vézg 7 in Structura Ta

in Structura Ta

Vezi diferenta?
BUM!

Percoana care aﬁrm&uw?/cu/w&sfe LM/A/DS‘D)LM e ar Trebuie S& o olamngiaze
7)6 ceo care %vommfkce acetl lwcru. 7 Proverb chinezesc
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PLAN DE MARKETING

PARTEA A

2-A

POl avea T vialiAvt ceea ce ~Ti dovesti, dacd ajuli suficient
ole mudli oamend Si oéﬁm?/cm ce vor el — &g (zﬁéow

Esti Lider. A venit vremea sd incepi o altd etapd fascinanta a dezvoltarii v' BONUS DE MANAGER in valoare de 10% din cifra de afaceri a tuturor
organizatiei tale de afaceri si sa-ti multiplici substantial veniturile. La ace- Grupurilor tale directe de Lideri.

asta etapa te vei concentra sa creezi noi Lideri in structura ta. Cunosti deja v/ BONUS DE DIRECTOR in valoare de 1%, 0,5% si 0,25% din cifra de afa-
aceasta cale, stii ce trebuie facut, transmite aceste cunostinte si oamenilor ceri globald a Grupurilor de Lideri ale nivelurilor II, lll, IV ale Structurii Tale.
care la fel catine isi doresc independentd financiara. Ajuté-i pe altii sa aiba v PARTICIPAREA LA CONFERINTE VIP iN STRAINATATE - te asteapts

succes. In bransa noastra succesul tau va fi direct proportional cu succese- . N . )
hoteluri de lux in optiunea All Inclusive.

le Reprezentantilor din structura ta.
v" PROGRAMUL AUTO - daci intotdeauna ai visat la 0 masind a unei

A doua parte a Planului de Marketing (PM) BetterStyle iti oferd multe be- madrci de lux, dar nu ti-o puteai permite, atunci acum poti sa-ti indepli-
neficii suplimentare. In afara profiturilor rezultate din prima parte a PM, nesti acest vis! Programul auto BetterStyle nu te limiteaza si nu mentio-
primesti: neaza ce marca este cea mai buna — numai Tu hotarasti.

v PREMIIIN NUMERAR in valoare de la 500 lei net pana la zeci de mii de

lei pentru promovarea la titlul urmator din Planul de Marketing. Siiata ce castigi, obtinand urmadtoare titluri, tot mai inalte in BetterStyle.

C%o;lémm’ola;ﬂw’lé...
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MANAGER:

Daca ajuti un Reprezentant din Primul tau Nivel (direct sub Tine in structura) sa atinga nivelul
de reduceri de 15%, adica sa obtina titlul de Lider (adica 4000P) si Grupa Ta Personald va
avea o cifrd de afaceri de 2000 P - obtii titlul de MANAGER.

Grupul de Lideri se desprinde de Grupul tau Personal, insa ramane in continuare in struc-

tura ta, iar tu primesti de la acest grup bonusuri.

Din acest moment, pentru acesta si pentru fiecare Lider urmator la primul tdu nivel pri-

mesti 10% din cifra de afaceri a acestor Grupuri de Lideri, indiferent de numarul lor.

| Profitul tau este de aproximativ 1700 lei - 2700 lei, plus premiul unic de 500 lei net |

Adam
4 000P

Tu — T00P personale
2 000P ale grupului

.

MANAGER

P

LIV RET D,

Y )

v ‘0o oL,
N0B, aNeD
- Onus de N\’ -
— —— -

LIDER

+
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AVANTAJELE TALE SUPLIMENTARE:
1. Bonus de Manager 10%

2. Reducere Individuala 15%

3. Reducere de Grup panad la 15%

4, Premiu unic in numerar 500 lei net

Atoutic ! ! !

De la nited oe Ma sz'i‘nsm
Trebuie Sa& aveld MMK —
sendant tn é}r ol Pamona/( care
acﬂwzzfﬁwmaz_a/o//e 700P (nu %LVW

Ja/fw s/mmmwzaf M{onaﬁ) pentiu
A ﬁwx/@ﬁwm ole BONUS !

Felicctor !

L.

ObZii olr wf la Bonwsud

ole Ma ole 103 ole la+vate
%M Lw[am//wa//)/mt
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MANAGER SENIOR:

Banii pe care ii vei castiga in BetterStyle sunt proportionali cu efortul pe care 1l depui

in marketing si in dezvoltarea structurii proprii.

Banii tai vor fi calculati in functie de numarul de Grupuri de Lideri deschise si de

AVANTAJELE TALE SUPLIMENTARE:

1. Bonus de Manager 10%

marimea achizitiilor facute de catre Grupul tau Personal. Titlul de Manager Senior 1l 2. Reducere Individuala 15%

obtii daca ai promovat doua Grupuri de Lideri direct.

3. Reducere de Grup pand la 15%

4, Premiu unic in numerar 1000 lei net

5. Calificarea la Conferinta VIP in strainatate

Tu - 100P personale
2 000P ale grupului

Kasia Adam
4.000P 4 000P

—

»WQ’ MANAGER "\ R D)

o,
10% Bonus d‘e US O'e I\Aanage

o -~ LIDER

—
)
=
P

I

+
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Aoutic! ! |
De o nived ole Ma <l

™ sus Trebuie S ngm

nou Reprezentant tn Grupul
Pertonal, care achizilioneszi
ole 700P (Vm Trebuie Jrz/ﬁe
slwmwz/zaff WKDM)
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DIRECTOR:

Tu — 100P personale
2 000P de Grup

!

NIVELUL |

NIveLuL I

A\
NIVELUL IV

\4
NIVELULV

\4
NIVELUL VI

v

#
BetterStyle

AVANTAJELE TALE SUPLIMENTARE:
1. Bonus de Manager 10%

2. Reducere Individuala 15%

3. Reducere de Grup pand la 15%

4. *BONUS DE DIRECTOR 1% din toate
Grupurile de Lideri ale structurii Tale,
de la nivelul al doilea in jos

5.%*Premiu unic in numerar 4000 lei net

6. Calificarea la Conferinta VIP in strainatate

* Titlul de Director il obtii atunci cand promovezi patru Grupuri de
Lideri direct. In calitate de Director primesti dreptul de a participa
la cifra de afaceri globala a firmei (BONUS de DIRECTORI) 1%, care
se plateste din valoarea cifrei de afaceri a tuturor Grupurilor de Lideri
ale structurii tale de la nivelul al doilea in jos pana la titlul urmdtor de

director.

** De la nivelul de Director, bonusul de director se plateste din prima
lund a obtinerii titlului, in schimb PREMIUL UNIC se plateste dupa in-
deplinirea calificdrii de director care consta in pdstrarea statutului unui

anume titlu de director timp de 6 din 12 luni.
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DIRECTOR SENIOR:

AVANTAJELE TALE SUPLIMENTARE:

Tu — 100P personale
2 000P ale GP

1. Bonus de Manager 10%
2. Reducere Individuala 15%

3. Reducere de Grup pana la 15%

10% 4. BONUS de DIRECTOR 1% din toate
Grupurile de Lideri din structura ta,
de la nivelul al doilea in jos.

1%

5. BONUS de DIRECTOR SENIOR 0,5% din toate
Grupurile de Lideri din structura ta, de la nivelul
al treilea in jos.

1%+o,5%Mg LA LTINS |} (US| | SN | | (38
?y ? ﬁ ﬁ ﬁ ﬁ 6. Premiu unic in numerar 6000 lei net
v
1%+ 0,5% 18+ & & o e IRE v 7. Calificarea la Conferinta VIP in strainatate

1% +0,5% ¥, 8.CalificarealaPROGRAMUL AUTO
: : gradul 1 2000 lei brut lunar

v

v

1% + 0,5% NIVELUL VI
; ; Titlul de Director Senior il obtii dacd promovezi sase Grupuri de Lide-
v v ri direct. In calitate de Director Senior primesti dreptul de a participa

la cifra de afaceri globala a firmei, in afara Bonusului de Director de

M ’ / A o 1% un Bonus suplimentar de Director Senior de 0,5%, care se plateste
l ° TOCMN w MC&/M“ZLC“WMM din valoarea cifrei de afaceri a tuturor Grupurilor de Lideri ale structurii

WM (P?/‘Dﬂl"ama/{ Awrlv !/ tale de la nivelul al treilea in jos pana la urmdtorul titlu de Director Senior.

+
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DIRECTOR GENERAL:

Titlul de Director il obtii daca promovezi

noua Grupuri de Lideri direct. In calitate de

Director General primeste toate Bonusurile

de Director siin plus dreptul de a participa la

cifra de afaceri globald a firmei (Bonusul de

Director General 0,25%, care se pldteste din

valoarea cifrei de afaceri a tuturor Grupurilor

de Lideri ale structurii tale
de la nivelul al patrulea
in jos pand la urmdtorul

titlu de Director General.

10%

1%

1% + 0,5%

1% + 0,5% +O,25%*f) NIVELUL IV

1% +0,5%+0,25% v

AVANTAJELE TALE SUPLIMENTARE:

1. Bonus de Manager 10%
2. Reducere Individuala 15%

9 ‘ 3. Reducere de Grup pandla 15%
4. BONUS DE DIRECTOR 1% din Grupele

e de Lideri de la nivelul al doilea in jos
m v 5. BONUS DE DIRECTOR SENIOR 0,5 %
B e din Grupurile de Lideri de la nivelul al treilea in jos
,> | 6. BONUS GENERAL 0,25 % din toate
A ’ Grupurile de Lideri ale Structurii Tale
WIS NvELUL LT

de la nivelul al patrulea in jos

”’,’ v 7. Premiul unic in numerar 8000 lei net

; 8. Calificarea la Conferinta VIP in strainatate
A\

9. Calificarea la PROGRAMUL AUTO

1% +v0’5% +0,25% ngmw gradul al ll-lea 3000 lei lunar

\/

+
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TABELUL DE TITLURI SI BONUSURI

Bonus Bonus Bonus Director | Bonus General Banii tai* (in
Numarul de de Director (de | Senior (dela al (de la al IV-lea medie) net Bonus Auto. Plati
la al ll-lea nivel in | Ill-lea nivel in nivel in josul FARA PREMIILE lunare brute
josul structurii) | josul structurii) structurii) IN NUMERAR

Premii Unice net

Titlul Reducere de Manager

Lideri directi (I Nivel)

LIDER 0 15% : . : . 1100 .
MANAGER i 15% 10% : : : 1900 : 500

MANAGER SENIOR 2-3 15% 10% : : : 2900 : 1000
DIRECTOR 4-5 15% 10% 1% : : 8 000 : 4000
DIRECTOR SENIOR 6-8 15% 10% 1% 0,5% : 13000 2000 6 000
DIRECTOR GENERAL 9-11 15% 10% 1% 0.5% 0,25% 18500 3000 8 000
R GENERAL 12-15 15% 10% 1% 0,5% 025% 23100 3000 12 000
DR RGR T GENERAL 16-19 15% 10% 1% 0.5% 0.25% 27700 3000 16 000
Dhe T DR GENERAL 2025 15% 10% 1% 0,5% 0.25% 32300 3000 20000
DR GENERAL 26+ 15% 10% 1% 0,5% 0.25% 40000 3000 25000

Bonusurile se platesc lunar. Conditia de calculare a Bonusului este:

1. Achizitii proprii de min. 100 P.

2. Minimum 2.000 P in Grupul Personal (de la titlul de Manager). Atentie, de la titlul de Director General de Diamant nu mai existd conditia celor 2000P in Grupul Personal.
3. Un nou Reprezentant in Grupul Personal, care in luna respectivad incepe programul Start Usor (adica face cumparaturi de 100P).

Nu trebuie sa fie sponsorizat personal.
*Valorile indicate in coloana ,Banii Tdi” sunt valori medii brute. Profitul tdu depinde de constructia structurii tale.

+
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PARTICIPA ALEGE MASINA

LA CONFERINTA visuwrilor tale !
VIP T striinidate o

Imbina afacerile cu distractia, deoarece in calitate de Membru al Clubului ai

STIAI CA SINGUR iTI ALEGI MARCA
SI MODELUL DE MASINA?

sansa de a participa la conferinte nationale siin strainatate.

Calificarile sunt anuntate in fiecare an. Gasesti detalii In Zona Reprezentantului.

1. De la titlul de DIRECTOR SENIOR -
2 OOO Iei lunar (brut)

2. De la titlul de DIRECTOR GENERAL -

3 000 |Ei lunar (brut)

Detalii referitoare la Programul Auto le gasesti in Zona Reprezentantului.
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Deja stii de unde provin banii in BetterStyle. Daca do-

resti sa stii CUM sa-i castigi, contacteaza-ti Sponsorul/

Liderul sau citeste scriptul de instruire ,Primele Tale 90

de zile In BetterStyle”.

DA LIKE PROFILULUI FIRMEI NOASTRE PE FB - astfel

vei fi mereu la curent cu noutatile firmei, vei participa la

toate instruirile live si online pe care le organizam.

ochilor nostri.

Ne bucurdm de succesul fiecarei persoane care si-a legat
viitorul de BetterStyle. Suntem mandri de realizdrile lor si

de cat de fantastic se schimba viata lor, aproape in fata

De asemenea primim cu bucurie fiecare gest de simpatie si

recunoastere pentru propriile noastre actiuni...

Cueces !

Echipa BetterStyle



CUM SA FACI O COMANDA? ESTE FOARTE SIMPLU SI COMOD!

1. COMANDA POATE FI FACUTA:

( v Pe site-ul www.betterstyle.ro (da clic in coltul din dreapta sus,Logheazé-te")
v'Prin e-mail la adresa: contact@Betterstyle.ro
v 2. TAXE DE LIVRARE - depinde de numarul de puncte - vezi lista de preturi

v’ Comanda de 100 de puncte sau mai mult = GRATIS!
v’ Comanda de la 50 pana la 99 de puncte = taxa 9 lei
v’ Comanda pana la 49 de puncte = taxa 17 lei (Schimb3 taxa de expediere cu un
PRODUS-LIVRARE. Verifica detalii in documentele din Zona Reprezentantului)
3. LIVRAREA
v Produsele comandate vor fi livrate prin curier la adresa de corespondenta
v Plata pentru comanda se face prin ramburs
v’ Curierul incaseaza doar suma de pe factura
v Curierul nu are dreptul sa incaseze nicio taxa suplimentara pentru livrarea coletului
— taxele eventuale sunt calculate la facturad
v Termenul de realizare a comenzii — de la 1 pana la 5 zile lucratoare
4. ACTIVITATE ECONOMICA
4 Conditia este furnizarea setului complet de documente de inregistrare:
- In cazul inregistrarii firmei trebuie trimis prin e-mail:
— Certificat (copia) de inscriere in registrul de evidentd a activitatilor economice

Numadrul de evidenta a activitdtii economice

Numadrul CIF

— Numarul de cont

- Declaratie privind alegerea scutirii de TVA sau a cererii de Inregistrare ca platitor de TVA
pentru persoanele care sunt contribuabil activ la TVA

~ Imputernicire (original) pentru BetterStyle pentru a emite facturi in numele Reprezentan-

tului (pentru descarcare pe www.Betterstyle.ro in Zona Reprezentantului)

+
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- Obligatia de a informa in scris despre suspendarea, incetarea activitatii
sau depasirea pragului de scutire de TVA si a oricaror alte modificdri cu
o lunainainte. In caz contrar, toate corectiile si explicatiile in fata Oficiu-
lui Fiscal 1i revin Reprezentantului.
5. RECLAMATIE
v Reclamatia trebuie sa fie insotitd de un formular de reclamatie cu numarul de
factura corect, pe care se afla produsul reclamat.
v Garantia calitatii

- Clientul are dreptul de a returna marfurile cumparate in termen de 14 zile
de la data cumpardrii, cu conditia ca acest produs sé nu fie deteriorat, iar
in cazul produselor de curatare sau produse cosmetice, sa nu fie utilizat
mai mult de o treime din continutul sdu.

- Reprezentantul este obligat sd returneze suma platitd de client si sa trimitd
produsul prin postd sub formd de colet economic la sediul BetterStyle din
Polonia, in termen de 30 de zile de la livrarea produsului catre reprezen-
tant, impreuna cu formularul de reclamatie completat si o copie a facturii.

4 Reclamatii rezultate din defectele produsului

- Reclamatiile datorate defectelor produselor vor fi luat in considerare de fir-
ma In termen de 12 luni de la data achizitionarii lor de catre Membrii Clu-
bului BetterStyle.

- Membrii Clubului sunt obligati sa trimita produsul defect la sediul BetterSty-
le din Polonia impreuna cu formularul de reclamatie completat.

- In cazul in care reclamatia este acceptats, firma va trimite un nou produs cu
urmatoarea comanda sau echivalentul acesteia va fi returnat in contul de
reduceri al Membrului Clubului.

v Reclamatii privind cantitatea
- Vd rugam sa verificati pachetul in prezenta curierului si, daca lipseste un pro-

dus, va rugam sa informati imediat BetterStyle Polonia despre acest lucru.

- Reclamatiile privind cantitatea vor fi luate in considerare numai in termen de
3 Zile de la primirea coletului de catre Reprezentant.
- Dacd reclamatia este acceptatd, compania va trimite un nou produs cu ur-
madtoarea comandad sau se va emite o facturd de corectie.
ATENTIE! Nu primim reclamatii trimise prin ramburs! Produsele reclamate trebuie tri-
mise prin colet economic la adresa: GLS Romania, Bulevardul Lucian Blaga 461, vizavi
de CBA 440300 Satu Mare. Contactul pentru Departamentul de Reclamatii BetterStyle:

reclamatii@Betterstyle.ro.

UTILIZEAZA SITE-UL NOSTRU WWW.BETTERSTYLE.RO

Aci poti rasfoi catalogul online si accesa sub pagina: Zona Reprezentantului, unde:

1. efectuezi o comanda si verifici comenzile anterioare,

2. liinregistrezi pe noii tai Reprezentanti,

3. verifici activitatea structurii proprii,

4. descarci documente importante, precum: lista de preturi actuald, formularul de
reclamatie, informatii despre actiunile si promotiile curente.

5. informatii detaliate gdsesti pe www.Betterstyle.ro (Zona Reprezentantului)

LIVRAREA S| RECEPTIONAREA MARFII

Imediat dupa primirea marfurilor comandate livreaza-le Clientilor la termenul stabilit.
Impacheteazd produsele pentru Clienti in sacosele firmei. Corectitudinea ta, punctu-
alitatea si livrarea eficientd a produselor creeazd o bazd solida pentru relatiile cu Clientii.
Increderea i determind pe Clienti sa efectueze comenzile urmatoare. Cu cat atragi mai
multi Clienti fideli, care vor comanda regulat de la tine, cu atat mai stabile vor fi bazele

afaceriiTale.
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TERMENI IMPORTANTI

PROFIT IMEDIAT (REDUCERE 23%) — suma rezultata din diferenta dintre pretul
la care cumperi produsele de la BetterStyle (pretul Reprezentantului — vezi lista de
preturi) si pretul de catalog pe care il pldtesc Clientii Tai. Profitul Imediat iti ramane

tie, la BetterStyle platesti suma indicatd pe factura.

SPONSORIZARE - invitarea persoanelor sa colaboreze cu Tine in structura ta de
vanzdri (Grupul Personal) in conditiile indicate in Planul de Marketing BetterStyle

Romania (altfel spus: recrutarea de noi persoane).

PUNCTE - fiecare produs are o anume valoare in puncte, care constituie baza pen-

tru calcularea reducerilor si a premiilor. 1 punct = 2,4 lei net

GRUPUL PERSONAL - Reprezentantii pe care i-ai invitat s& colaboreze cu tine,
cei pe care i-au invitat Reprezentantii tdi, reprezentantii invitati de Reprezentantii

Reprezentantilor tai s.a.m.d.

GRUPUL DE LIDERI - Grupul Personal cu o cifra de afaceri de 4 000 de puncte a

Reprezentantului care a obtinut titlul de Lider.

PRIMUL NIVEL - Reprezentantii pe care i-ai introdus in structura proprie direct,sub

tine” (altfel spus: primul nivel).

BANII TAI - din Banii tai fac parte reducerile pentru rezultate, bonusuri, premii unice

n numerar.

REDUCERI - Reducerile sunt sumele calculate de la cifra ta neta de afaceri si de la
cifra de afaceri netd a Grupului tdu Personal. Apoi acestea sunt impartite individual
la persoanele din grupa in proportii rezultate din nivelul de reduceri la care persoana

respectiva are dreptul (de la 3% panad la 15%).

a) Daca esti Reprezentant BetterStyle le primesti ca remuneratie pentru serviciile de
dezvoltare a retelei efectuate ca parte a activitatii tale economice, iar baza de plata

este factura corect emisa.

b) Daca esti Client Fidel BetterStyle vei primi reducere la achizitiile urmdtoare, adicd
vei putea face cumpardturi la un pret semnificativ redus. Vei avea un pret mai mic,

deoarece va fi micsorat cu valoarea reducerilor la care ai dreptul.

BONUSURI - element de calcul a remuneratiei tale pentru serviciile de marketing
prestate si dezvoltare a retelei. Bonusul se calculeaza de la valoarea cifrei de afaceri
neta a Grupurilor tale de Lideri (Primul tdu Nivel) si de la Grupurile de Lideri de la
nivelul al doilea, al treilea, al patrulea si al urmatoarelor niveluri. Exista 5 tipuri de

Bonusuri: 10%, 1%, 0,5%, 0,25% calculate de la titlul de Manager.

PREMII UNICE IN NUMERAR — element de calcul al remuneratiei tale pentru pre-
starea serviciilor de marketing si dezvoltare a retelei. Aceastd remuneratie se acorda

pe parcursul drumului catre succes a Reprezentantilor BetterStyle.

LISTA DE PRETURI' A REPREZENTANTULUI - lista produselor aflate in oferta
curentd de vanzare (catalog/pliant), care contine: coduri pentru fiecare produs, va-
loarea in puncte, preturile pentru reprezentant (brut cu TVA) si preturile de catalog
pentru clienti. Lista de preturi se modifica de fiecare datd cand se schimba catalo-

gul/pliantul.

05.2021
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Frecare SJUCCES
/&/wq)e cu olecizio

ole o tucerce !

L BetteTStyle

Better Life!



